EMPRENDEDORES

EM POWER_U P Y MICRO-EMPRESAS

iEste programa es una oportunidad unica para que los emprendedores
lleven sus marcas al siguiente nivell

Con un enfoque practico y estratégico, los participantes adquiriran los
conocimientos v las herramientas necesarias para construir una presencia
digital sdlida, lanzar sus marcas con éxito y alcanzar sus objetivos de
negocio en el competitivo mundo online.

NCLUYE

, -
Capacitacion en Contenido & Ads:

Aprende a crear y gestionar contenido efective y camparias publicitarias.

Creacién de Marca:
Define y comunica tu identidad de marca.

Desarrollo Web:
Construye una presencia online profesional.

- IS —

Recibe orientacidn estratéglca para hacer crecer tu emprendimienta.
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PERFILDE CLIENTE IDEAL

« Emprendedores apasionados: Personas con una idea de negocio
clara y la motivacion para llievarla a cabo.

« Vision de crecimiento: Buscan escalar su emprendimiento y estan
dispuestos a invertir en su desarrollo.

* Mentalidad digital: Entienden la importancia del marketing digital
para el éxito de su negocio.

» Recursos disponibles: Cuentan con los recursos financieros para
invertir en un programa de formacion y acompanamiento.

« Compromiso y proactividad: Estan dispuestos a dedicar tiempo v
esfuerzo para aprender y aplicar los conocimientos adguiridos.
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EMPOWER_UP

Duracion: 4 meses

Publico Objetivo: Emprendedores con vision
y recursos para invertir en su crecimiento.

Cupo Maximo: 10 participantes

TEMARIO
MES 1: CIMIENTOS DE MARCA

Semana 1-2: Branding estratégico
« Desarrollo de Logotipo: Creacion de un logotipo impactante y
memorable que represente la esencia de la marca.
= Manual de Marca: Elaboracion de un manual de marca que establezca
las directrices de uso de la identidad visual y garantice la coherencia en
todas las comunicaciones.

Semana 3-4: Talleres estratégicos

= Estructura Organizacional: Definicidn de roles y responsabilidacies,
optimizacion de procesos v establecimiento de una cultura empresarial
solida.

= Buyer Persona: [dentificacion y comprension profunda del cliente ideal,
sus necesidades y motivaciones.

= Estrategia de Comunicacion: Diseno de un plan de comunicacion
efectivo para conectar con la audiencia y alcanzar los objetivos de
negocio.



MES 2: PRESENCIA DIGITAL

Semana 1-2: Desarrollo Web con |1A
e Diseno y desarrollo de un sitio web atractivo, funcional
y optimizado, alineado con la identidad de la marca.
e Utilizacion de herramientas de inteligencia artificial para
agilizar el proceso y obtener resultados de alta calidad.

Semana 3-4: Marketing Digital
» Desarrollo de contenido con lA: Creacion de
contenido relevante y optimizado utilizando
herramientas de inteligencia artificial.
» Meta Ads y Google Ads: Configuracion y gestion de
campanas publicitarias efectivas en las principales
plataformas.
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MES 3: LANZAMIENTO Y PROMOCION

« Semana 1-2: Preparacion para el lanzamiento
o Revision y ajuste de todos los elementos de la marca
y la estrategia de marketing.
o Creacion de materiales promocionales y campanas
de lanzamiento.
o Planificacion de la estrategia de lanzamiento en redes
sociales y otros canales.

« Semana 3-4: Implementacion de Campanas
o Lanzamiento de la marca en el mercado.
o Ejecucion de campanas publicitarias en las
plataformas seleccionadas.
o Monitoreo y optimizacion constante de las campanas
para maximizar resultados.

o Taller de Ventas: Técnicas y estrategias para cerrar
ventas de manera efectiva y fidelizar clientes.
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MES 4: ANALISIS Y CRECIMIENTO EMPOWER UP

» Semana 1-4: Medicion de resultados y DENEFIVIVO
planificacion futura

o Analisis detallado de los resultados obtenidos
en las campanas de lanzamiento.

o Evaluacion del desempeno de la marca en el
mercado.

o ldentificacion de areas de mejora y
oportunidades de crecimiento.

o Planificacion de estrategias de marketing a

largo plazo.
o Seguimiento y optimizacion continua de las
campanas publicitarias.
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BENEFICIOS CLAVE

« Lanzamiento exitoso de sumarca: Obtendran todas las herramientas = Networking y colaboracion: Formaran parte de una comunidad
y conocimientos necesarios para lanzar su marca al mercado de manera exclusiva de emprendedores, lo que les permitira establecer contactos
efectiva y profesional. valiosos y explorar oportunidades de colaboracion.

« ldentidad de marca sdélida: Desarrcllaran una identidad visual y verbal « Crecimiento acelerado: Alcanzaran sus objetivos de negocio de forma
coherente que los distinga de la competencia y genere confianza en su mas rapida y efectiva gracias a la combinacion de conocimientos,
audiencia. herramientas y apoyo personalizado.

= Presencia digital impactante: Construiran un sitio web optimizado y « Confianzay seguridad: Se sentiran empoderados y preparados para
atractivo, y aprenderan a crear contenido relevante y gestionar enfrentar los desafios del mundo digital con una base solida y estrategias
campanas publicitarias efectivas en redas sociales. probacdas.

« Estrategias de marketing probadas: Adcuiriran conocimientos
practicos sobre marketing digital, ventas y comunicacion estratégica.

BENEFICIOS ADICIONALES
« Acompanamiento personalizado: Recibiran mentoria y apoyo

continuo por parte de expertos en marketing digital durante todo el DIYITALIEBERS CLUB

programa. .
 Acceso a una comunidad exclusiva de emprendedores.

¢ Mentoria personalizada por parte de expertos en marketing digital.

» Recursos y herramientas adicionales para impulsar el crecimiento de la marca.

Networking y oportunidades de colaboracion con otros participantes
« Acceso a oficinas en Domain Tower (bajo reservacion)
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